ESPECIAL PINTURA

Segmento de pintura e revestimentos

esta otimista com o futuro

Como os perfis de aluminio, customizagao dos servigos, investimento

em alta tecnologia e inovagao estao alavancando o setor

Por Ana Carolina Coutinho

segmento de pintura e revestimentos industriais estd em uma boa fase. A prova sao os
D grandes investimentos que as empresas tém feito para lancar mais produtos, inovar na
tecnologia, e crescer em esfrutura e equipe técnica; mas ndo so. Servicos fotalmente
customizados e perfis de aluminio tém sido, fambém, responsaveis por alavancar o setor, ensejando
expectativas promissoras para 2023 e préximos anos. Nesta matéria especial, executivos da Cetec,
CPA, Croma, Fischer, Iridium, Labrits, Ometto, Techmetal, Technotherm e TPl apresentam as suas

novidades, falam sobre seus investimento, tendéncias e desafios atuais do setor.
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ESPECIAL PINTURA

CROMA REVESTIMENTOS
TECNICOS

Roberto Bertoli, Sacio-Diretor

“Inauguramos uma nova linha de
fosfatizacéo e decapagem”

Fale-nos um pouco sobre a sua empresa: em
gual segmento do setor de PINTURA a sua
empresa atua?

A Croma Revestimentos Técnicos atua no setor pin-
turas técnicas industriais oferecendo aos seus clientes e
ao mercado os processos de Pintura E-Coat/KTL, Pintu-
ra Elefrostatica a P6 e Pintura Liquida. A empresa atua,
principalmente, no setor automotivo de veiculos leves e
pesados, mercado agricola e implementos rodoviarios.
Possui um parque fabril atualizado, com equipamentos
de elevada capacidade de producdo e tecnologia.

Qual a grande novidade da sua empresa nesse
segmento?

A empresa vem se estruturando ao longo dos anos,
pautada, principalmente, na formagdo dos seus profis-
sionais, na gestao dos seus processos e equipamentos
de forma a atender, absolutamente, a todos os requi-
sitos das montadoras, na busca pela exceléncia e alta
performance de pessoas e processos, se destacando
como uma das principais empresas do setor. A empresa
tem por caracteristica utilizar somente produtos homo-
logados pelas montadoras, o que a diferencia de muitos
de seus competidores.

Quais foram os principais investimentos
recentemente realizados?

Inauguramos uma nova linha de fosfatizagdo e deca-
pagem que permite que a empresa ofereca ainda mais
solucBes para seus clientes. Esse equipamento também
tfrouxe um enorme ganho de produtividade, permitindo
ampliar as capacidades das instala¢bes das pinturas
E-Coat/KTL e Elefrostatica a P8. E vem novidade por
ai! A Croma fechou mais uma importante aquisicdo de
novo equipamento de pintura. Em breve, estaremos
anunciando para o mercado esse novo investimento,
que deve iniciar suas atividades ja no inicio do 2° se-
mestre de 2023. Alta tecnologia, elevada capacidade
de produgdo, automacdo e robdtica estdo embarcados
neste novo investimento.

Qual o grande potencial do mercado de pintura

para 20237 Por qué?

0 Brasil tem um enorme potencial para se desenvol-
ver e aumentar suas demandas no setfor industrial se
comparado as grandes na¢des mundiais. As oporfuni-
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Bertoli: “A empresa fechou mais uma importante
aquisicao de novo equipamento de pintura”

dades sdo gigantescas. O setor industrial foi sendo mi-
nado nos ultimos 30 anos e parece que hd um interesse
politico em recuperar o setor para gerar empregos de
gualidade e com melhor remunerac¢do. O ano de 2023
ndo comegou como imagindvamos, mas acreditamos
numa retomada gradual ao longo dos préximos meses.
0 agronegocio, junto com as necessidades de investi-
mentos e demandas de infraestrutura, deve alavancar
as atividades industriais.

E qual é o principal desafio atual do segmento?

Os custos operacionais foram fortemente atingi-
dos nos ultimos trés anos e recompor isso na ponta de
vendas é extremamente dificil e desgastante. O maior
desafio nesse cendrio é o de encontrar meios de redu-
zir custos e otimizar os processos na busca por maior
produtividade. Por isso, temos investido muito no trei-
namento e na formacdo de nossas equipes para que,
através do conhecimento, consigamos um alto nivel de
exceléncia e performance com as pessoas e processos.

Croma: Inauguracao de nova linha e
investimento na equipe
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ESPECIAL PINTURA

LABRITS QUIMICA

Jeroénimo Carollo Sarabia, Diretor

A grande novidade é a nova linha
de cares com cura UV para diversos
tipos de pldstico”

Fale-nos um pouco sobre a sua empresa: em
qual segmento do setor de PINTURA a sua
empresa atua?

A Labrits Quimica atua tanto no fornecimento de
tintas (cura UV ou cura Térmica) quanto no sefor de
equipamentos (robotizados ou semirrobotizados). For-
necemos solu¢do completa de pinfuras sobre metais ou
plasticos.

No sentido da pergunta anterior, qual a grande
novidade da sua empresa nesse segmento?

A grande novidade é a nova linha de cores com cura
UV para diversos tipos de plastico com acabamentos
brilhantes, fosco, e perolizado.

E dentro da sua empresa, em especial, qual a
grande novidade? Quais foram os principais
investimentos recentemente realizados?

Construcdo e mudanca para a nova sede, sendo
construida no municipio de Itaguaquecetuba, que con-
templard um novo setor de reatores para resinas.

Nova linha permite aplicacdo em diferentes tipos de
plastico com acabamentos brilhantes, fosco e perolizado.
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Sarabia: “Nova sede contemplara novo setor de
reatores para resinas”

Qual o grande potencial do mercado de pintura
para 2023? Por qué?

Sobre potencial de mercado fica uma pequena in-
certeza, isso ird depender de como vai se comportfar a
economia brasileira, apesar de estarmos confiante no
sucesso do nosso mercado.

E qual é o principal desafio atual do segmento
em gque a sua empresa atua e o da Pintura em
geral? Por qué?

0 grande desafio serd o de torcer para que os pregos
abaixem ou se mantenham, para podermos trabalhar
sem turbuléncias e desgaste que causam a discussao
nos reajustes de precos.
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www.labrits.com.br

Trabalhamos sobre diferentes
volumes e cores especificas.

PRE-PINTURA

PINTURA LiQUIDA | CURA TERMICA OU UV

PRODUZIMOS PARA SETORES COMO: ACABAMENTOS:
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http://labrits.com.br/

ESPECIAL PINTURA

CPA CORANTES E PRODUTOS
PARA TRATAMENTO DE ALUMINIO

Silvio Sartori, Assistente Técnico Comercial

“Fase final de desenvolvimento
da tecnologia de passivador com
nanotecnologia”

Fale-nos um pouco sobre a sua empresa: em
qual segmento do setor de PINTURA a sua
empresa atua?

A CPA é especializada em tratamento da superficie;
desenvolve e produz quimicos para o pré-tratamento do
aluminio para pintura. Desde os desengraxantes, pas-
sando pelos quimicos de passivacado, e atualmente fi-
nalizando o desenvolvimento de nanotecnologia. Esses
pré-tratamentos garantem uma maior qualidade e re-
sisténcia a pintura, conferindo as pecas pintadas maior
beleza e durabilidade. Além desses produtos, contamos
com parceiros para desenvolvimento de linhas, desde
manuais até totalmente automaticas, sempre visando
atender as possibilidades e necessidades dos clientes.

No sentido da pergunta anterior, qual a grande
novidade da sua empresa nesse segmento?

Para atender a melhora dos produtos, para que agri-
dam cada vez menos o meio ambiente, ou seja, ambien-
talmente corretos, estamos em fase final de desenvolvi-
mento da tecnologia de passivador com nanotecnologia
- 0S quais sdo ‘amigos’ do meio ambiente.

E dentro da sua empresa, em especial, qual a
grande novidade? Quais foram os principais
investimentos recentemente realizados?

Dando cada vez mais énfase ao desenvolvimento de
produtos que atendam as exigéncias e necessidades do
mercado, foi feito um rearranjo e contratacdo de pesso-
al técnico, para que possamos nos dedicar mais e maisa
esses processos, bem como a aquisicdo de equipamen-
tos de laboratério, que nos permitem melhores recursos
para os testes necessarios.

Sartori: “Perfis de aluminio pintados nos remetem a
uma perspectiva bastante otimista para este mercado”

Qual o grande potencial do mercado de pintura
para 20237 Por qué?

0 incremento de pegas e perfis de aluminio pintados
nos remetem a uma perspectiva bastante otimista para
este mercado, pois a pintura é um acabamento mais ho-
mogéneo e permite muitas varia¢des de cor.

E qual é o principal desafio atual do segmento
em que a sua empresa atua e o da Pintura em
geral? Por qué?

0 principal desafio hoje é o de encontrarmos melho-
res matérias-primas a custos compativeis.

CPA estd focada em desenvolver produtos que
atendam as exigéncias e necessidades do mercado e
investe em pessoal técnico e novos equipamentos
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http://www.cpacorantes.com.br/

QUE VALORIZAM SEUS PRODUTOS

A CPA aplica sua experiéncia de mais de 30 anos, no apoio e
desenvolvimento de solu¢des e produtos a disposi¢cdo de seus
clientes. Oferece uma gama completa de corantes para aluminio
e suas ligas, dentre as op¢des temos as linhas Sanodure, Sanodal
e Sanodye, cada uma delas com suas especificacdes.

=X\

‘ Corantes e
Produtos para

Anodizagdo

+55 11 97515.1674
+55 11 4055.2631

cpacora ntes.com.br


http://www.cpacorantes.com.br/

ESPECIAL PINTURA

FISCHER DO BRASIL |
TECNOLOGIA DE MEDICOES

Danilo Bittar, Diretor Executivo

“Novo medidor de espessura de
camadas, totalmente digital”

Fale-nos um pouco sobre a sua empresa: em
qual segmento do setor de PINTURA a sua
empresa atua?

A Helmut Fischer é uma empresa alemd com 70
anos no mercado fornecendo as melhores solucdes
para equipamentos de analise ndo destfrutiva de ma-
teriais, medicdo de espessura de revestimento e testes
de materiais. Com instrumentos de tecnologia de ponta
para os fabricantes de tinta e empresas especializadas
em fratamento de superficie.

No sentido da pergunta anterior, qual a grande
novidade da sua empresa nesse segmento?

Estamos lancando, agora em mar¢o de 2023, um
novo medidor de espessura de camadas, totalmente di-
gital. Conexdao com mais de 70 sondas disponiveis, e de
maneira ‘plug and play’, permitindo ao mercado de pin-
tura resolver os maiores desafios ao medir camadas em
furos ou rasgos, superficies rugosas, pecas de pequena
area de contato, com geometrias das mais diversas.

Fischer comemora 70 anos em 2023 e
investe em novos produtos e equipamentos
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Bittar: “Nosso papel é mostrar que medidores de
espessura de camada ndo sao todos iguais”

E dentro da sua empresa, em especial, qual a
grande novidade? Quais foram os principais
investimentos recentemente realizados?

Estamos, em 2023, comemorando nosso aniversario
de 70 anos em um ano bastante especial, com lanca-
mento de produtos e investimentos em novos e mais
modernos equipamentos ao redor das 21 subsididrias
mundo a fora.

Qual o grande potencial do mercado de pintura
para 20237 Por qué?

0 mercado de tintas vem crescendo e inovando, por
isso, as fabricantes perceberam que investir em equipa-
mentos de qualidade - que estabelece maior eficacia,
precisdo e economia no contfrole de qualidade - ndo é
mais uma op¢ao, mas, sim, uma obrigacao. O mundo
global for¢a os grandes fabricantes a estarem mais
competitivos e quando trazemos essa realidade para o
mundo da Fischer percebemos que cada micron de ca-
mada conta.

E qual é o principal desafio atual do segmento
em que a sua empresa atua e o da Pintfura em
geral? Por qué?

Nosso principal desafio é levar a informacdo aos
diferentes profissionais do mercado de pintura. Sejam
eles inspetores de qualidade ou profissionais de P&D
e guimicos, no laboratdrio, prestando servicos; 0 nosso
papel & mostrar que medidores de espessura de cama-
da ndo sdo todos iguais e trabalhar com o medidor cor-
reto para cada aplicacdo pode frazer uma melhoria de
qualidade considerdvel, bem como uma reduc¢do drasti-
ca no custo do processo.
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ESPECIAL PINTURA

TPI - TECNICA EM PINTURA
INDUSTRIAL LTDA

Fabiano Fabossi Consultor Técnico/Comercial

“Sistemas totalmente integrados com
uso de softwares”

Fale-nos um pouco sobre a sua empresa: em
qual segmento do setor de PINTURA a sua
empresa atua?

A TPI - Técnica em Pintura Industrial atua ha 36
anos no mercado. Estamos situados na cidade de Jun-
diai/SP, onde projetamos, fabricamos e montamos
equipamentos e sistemas destinados ao processo de
pintura eletrostatica po.

No sentido da pergunta anterior, qual a grande
novidade da sua empresa nesse segmento?

Fabricamos equipamentos automatizados para
grande escala de producao, onde esses equipamentos
garantem produtividade e economia de tinta devido ao
melhor rendimento do campo eletrostatico; e sem con-
tar que é um produto de fabricacdo nacional.

E dentro da sua empresa, em especial, qual a
grande novidade? Quais foram os principais
investimentos recentemente realizados?

A grande novidade seriam sistemas totalmente inte-
grados com uso de softwares que auxiliam no processo
de pintura.

Fabossi: “Projetamaos, fabricamos e montamaos
equipamentos e sistemas destinados ao processo de
pintura eletrostatica pé”

Qual o grande potencial do mercado de pintura
para 2023? Por qué?

Hoje, varias empresas - por questdes ambientais
entre outras exigéncias, podendo até ser de seus clien-
tes - estdo migrando do processo de pintura liquida
para o processo a po.

E qual é o principal desafio atual do segmento
em que a sua empresa atua e o da Pintura em
geral? Por qué?

Nosso foco, e principal desafio, &€ e serd sempre
atender todos nossos clientes oferecendo equipamen-
tos e solugdes que garantam reducdes de custos rela-
cionadas a todo processo de pintura, sendo assim, com
36 anos, podemos dizer que somos uma empresa con-
solidada no mercado.

Os equipamentos da TPl buscam garantir
produtividade e economia de tinta devido ao melhor
rendimento do campo eletrostatico
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ESPECIAL PINTURA

CETEC EQUIPAMENTOS PARA
PINTURA LTDA

Alexandre Barbosa, Diretor Comercial

“O principal investimento foi o
aumento da nossa planta fabril”

Fale-nos um pouco sobre a sua empresa: em
gual segmento do setor de PINTURA a sua
empresa atua?

A Cetec Equipamentos, fabricante de equipamentos
para pintura, especializados em aplicagdes manuais,
automaticas e semiautomaticas. Oferecemos projetos
personalizados que atendem as necessidades de cada
cliente, buscando o menor custo operacional e alta per-
formance.

Qual a grande novidade nesse segmento?

Aumentando nossa linha de produtos, incorpora-
mos, no ultimo semestre de 2022, cabines, estufas e
tfransportadores aéreos de grandes players do mercado,
com o objetivo de atender de maneira mais completa as
necessidades dos nossos clientes. Além disso, a Cetec
€ uma empresa que nao se acomoda e busca, constan-
temente, melhorar e aperfeicoar a tecnologia dos seus
equipamentos, seja com novos modelos ou com o up-
grade de modelos existentes.

Quais foram os principais investimentos
recentemente realizados?

0O principal investimento foi o aumento da nossa
planta fabril - dobramos a area produtiva. Além disso,
aumentamos nosso departamento técnico, equipado
com carros-oficinas para realizar atendimentos de as-
sisténcia técnica e instalacdes direto ao cliente, agre-
gando valores e agilidade no pés-venda. Um dos prin-
cipais investimentos em 2022, foi a capacitacdo dos
colaboradores com varios treinamentos durante o ano.
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Barbosa: “E importante e fundamental que o cliente
tenha produtividade e retorno do investimento”

Qual o grande potencial do mercado de pintura
para 20237 Por qué?

Com o avanco tecnoldgico, inclusive na industria,
vejo que oferecer um processo automatizado com me-
nor custo operacional é sempre atrativo para o cliente,
independentemente do tamanho do investimento é
importante e fundamental que o cliente tenha produ-
tividade e retorno do investimento. Ou seja, apresentar
projetos automaticos, personalizados, mais eficientes e
com menor custo operacional é fudo que o empresario
sonha para sua empresa.

E qual é o principal desafio atual do segmento?

Para nds, o principal desafio do segmento é se man-
ter entre os principais fornecedores de equipamentos
para pintura, buscando sempre a melhoria de qualidade
em nossos produtos e a melhor eficiéncia aos nossos
clientes. O desafio atual de muitas empresas é a incer-
teza da politica econémica que esta por vir; no momento
em gue a confianca for estabelecida, os grandes inves-
timentos voltardo com tudo, e vamaos estar preparados
para atender as demandas do mercado.

Cetec dobrou a sua area produtiva e aumentou o departamento
técnico, investindo também em treinamentos ao longo do ano
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https://cetecindustrial.com.br/

Linhas para pintura eletrostatica a
p6 completas com reciprocadores,
racks para comando e pistolas
com cascata incorporada.
Equipamentos com alta eficiéncia
na transferéncia da tinta e com
maior economia.

Acesse nosso site:
cetecindustrial.com.br
Telefones:

(11) 55139738

(11) 99958 9165

E-mail:
vendas@cetecindustrial.com.br

Av. Calil Mohamad Rahal, 229 - Vila Sao Silvestre
Barueri — SP — CEP: 06417-010

f O in O

Siga nossas redes sociais:

“\Cetec’

\ Equipamentos para pintura
e transferéncia de fluidos



https://cetecindustrial.com.br/

ESPECIAL PINTURA

OMETTO EQUIPAMENTOS

Murilo Meneghini, Departamento Comercial

"Atender o mercado com solucées
com tecnologia de ponta”

Fale-nos um pouco sobre a sua empresa: em
gual segmento do setor de PINTURA a sua
empresa atua?

A Ometto Equipamentos atua no segmento analitico
com fornecimento de espectrometros de fluorescéncia
de raios X (XRF) para andlise de ligas metalicas bem
como revestimentos metdlicos.

No sentido da pergunta anterior, qual a grande
novidade da sua empresa nesse segmento?

A linha de Espectrémetro ElvaX Prospector 2, ElvaX
Prospector 3, ElvaX Basic, ElvaX PLUS, para medicdo de
revestimento metdlico.

E dentro da sua empresa, em especial, qual a
grande novidade? Quais foram os principais
investimentos recentemente realizados?

A Ometto Equipamentos conta com equipamentos
analiticos em estoque, para pronto atendimento do
mercado brasileiro, além de assisténcia técnica local, o
gue dinamiza o pés-venda e o relacionamento cliente/
empresa.

E qual é o principal desafio atual do segmento
em que a sua empresa atua e o da Pintura em
geral? Por qué?

Atender o mercado com rapidez, dinamismo, clareza
e principalmente com solu¢Ges com tecnologia de pon-
ta, customizadas para os requisitos de cada cliente.
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ESPECIAL PINTURA

TECHMETAL QUIMICA

Cyro Ricardo Trigo, Diretor

“Investimos em uma nova sede, em
equipamentos e pessoal qualificado”

Fale-nos um pouco sobre a sua empresa: em
gual segmento do setor de PINTURA a sua
empresa atua?

Atuamos no segmento de pré-tratamento de pin-
tura, fornecendo toda linha de produtos e processos
guimicos utilizados para preparacdao do metal-base que
serd pintado.

No sentido da pergunta anterior, qual a grande
novidade da sua empresa nesse segmento?

Criamos uma linha de produtos e processos quimi-
cos toda voltada para o pré-tratamento de pintura em
perfil de aluminio que inclui: um desengraxante acido
TECH-AL 32 ACF, a camada de conversao TECH-COA-
TING PASS AL 48, e também um desplacante de tinta
alcalino a frio de longa vida, que serd lancado no merca-
do, dentro de, no maximo, 2 meses.

E dentro da sua empresa, em especial, qual a
grande novidade? Quais foram os principais
investimentos recentemente realizados?

Investimos em uma nova sede, em equipamentos
e pessoal qualificado, e hoje temos maior espaco para
produzir e atender nossos clientes cada vez melhor,
com mais rapidez. Sempre estamos investimos em no-
vos produtos.

Pecgas desengraxadas

Trigo: “O potencial do mercado de pintura se da na
producao de perfil de aluminio pintado”

Qual o grande potencial do mercado de pintura
para 2023? Por qué?

0 potencial do mercado de pintura se da na produ-
¢do de perfil de aluminio pintado. Acreditamos que este
mercado, de perfil de aluminio, que j& vem crescendo
nos ultimos anos continue. Isso se da pelo aumento da
variedade de produtos que sdo fabricados com perfis de
aluminio pintado. Muitos desses produtos vém da subs-
tituicdo da anodizagdo pela pintura.

E qual é o principal desafio atual do segmento
em que a sua empresa atua e o da Pinfura em
geral? Por qué?

Nosso maior desafio sempre é inovar com novos
produtos e processos quimicos, onde podemos melho-
rar a qualidade de nossos produtos e servicos aliada a
busca incessante por custos mais baixos.

Desplacante de tinta a frio

Empresa criou nova linha de produtos e processos quimicos voltada para o pré-tratamento
de pintura em perfil de aluminio; lancamento serd em 2 meses
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ESPECIAL PINTURA

TECHNOTHERM

Cristiano Antonio Bonzanino, Diretor

“Entregar solucées customizadas,
com eficiéncia e aproveitamento das
fontes de energia”

Fale-nos um pouco sobre a sua empresa: em
qgual segmento do setor de PINTURA a sua
empresa atua?

Estamos entre os maiores fabricantes de equipa-
mentos para tratamentos superficiais e pinturas do Bra-
sil, atuando nos mais diversos segmentos da inddstria
nacional e intfernacional. Estamos presentes na vida da
maioria das pessoas ao redor do mundo, dando cores,
beleza, valorizando produtos, fazendo parte da realiza-
¢do de muitos sonhos. Citaremos a seguir alguns exem-
plos de nossa atuacdo: quando os pais sdo abencoados
com a vida de um filho, e compram o carrinho de bebé,
estamos |3; quando a crianga ganha sua bicicleta, esta-
mos |3; quando o jovem adquire sua motfocicleta ou seu
carro, estamos |3; quando um agricultor consegue seu
frator e implemento para cultivar a terra e poder produ-
zir alimentos, estamos 13; quando fazemos uso de 6ni-
bus, frens, avides, metros, estamos |3; quando fazemos
uso da energia elétrica, estamaos |3, presentes nos equi-
pamentos de geragdao e transmissao; ou seja, fazemos
parte da vida de muitas pessoas e, por isso, fazemos
com muita dedicacdo e empenho, para que tudo seja o
mais perfeito possivel. Atuamos na fabrica¢do de:

54 « Tratamento de Superficie 234

Bonzanino: “Estamos atuando de forma a deixar
nossos equipamentos cada vez mais eficientes”

* Linhas para tratamentos superficiais mecanico ou
quimico por imersao ou aspersdo, automaticas ou
manuais, continuas ou estacionarias;

* Linhas de pintura para tintas liguidas ou em po, que
podem ser continuas ou estacionarias, automaticas
ou manuais, robotizadas ou nao;

* Linhas de pintura E-Coat (KTL), por imersao continua
ou por lotes em cestos;

*  Sistemas de transporte, aéreos, de piso, especiais,
manuais, automaticos, entre outros.

Empresa investiu na melhora do parque fabril “com maquinas
modernas, econémicas e eficientes, para redugao dos custos
de fabricagao e preservacao das fontes energéticas”
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ESPECIAL PINTURA

No sentido da pergunta anterior, qual a grande
novidade da sua empresa nesse segmento?

Estamos atuando de forma a deixar nossos equipa-
mentos cada vez mais eficientes, aproveitando ao ma-
ximo as fontes de energia, gerando rendimento e sen-
do ecologicamente corretos. Seguem alguns exemplos:
estamos trabalhando em sistemas para reaproveita-
mento de calor e redu¢do da fonte de energia utilizada
(gds GLP, gas natural, vapor, energia elétrica, etc.) para
aguecimento de nossas estufas, que ja oferecem um
rendimento diferenciado, ou seja, produz mais consu-
mindo menos. Para pinturas com tintas em po, desen-
volvemos sistemas para reaproveitamento quase que
total e troca radpida de cores, onde conseguimos fazer
a alteracao de cor em um tempo médio de 5 a 10 mi-
nutos, sem a utilizacdo de sistemas que geram perdas
constantes e significativas de finta. No caso das estufas
continuas, utilizadas para polimerizacdao de tintas em
po, desenvolvemos um sistema que permite a cura de
cores diferentes, simultaneamente, sem gerar contami-
nacoes.

E dentro da sua empresa, em especial, qual a
grande novidade? Quais foram os principais
investimentos recentemente realizados?

Estruturalmente, melhoramos nosso parque fabril
com maquinas modernas, econdmicas e eficientes, para
reducdo dos custos de fabricacdo e preservag¢dao das
fontes energéticas. A Technotherm foi certificada com o
sistema de gestdao NBR IS0 9001:2015, que atesta sua
eficiéncia nos processos de fabricacdo, proporcionando
qualidade e satisfacdo de nossos clientes.

Thecnotherm possui diferentes tipos de linha para
atender as diferentes necessidades de seus clientes

Qual o grande potencial do mercado de pintura
para 2023? Por qué?

Continuamos acreditando num mercado que ainda tem
muifto para crescer e continuar melhorando. Vemaos gran-
des possibilidades de crescimento tendo em vista que o
perfil dos clientes tem evoluido para procura de produtos
gue sejam desenvolvidos de acordo com sua necessidade,
preocupados com economia dos insumaos (tintas, energia
elétrica, gas, entre outros), pois é o que realmente importa
no custo do produto final, pois os equipamentos de pintu-
ra, o bem em si, € um investimento muito baixo se levado
em conta sua durabilidade, que chega a ser de mais de
20 anos. A Technotherm é o ‘alfaiate’ dos equipamentos
para tratamentos superficiais e pinturas porque nos pre-
ocupamos em desenvolver o equipamento analisando
profundamente o processo como um todo; nao utilizamos
produtos de prateleira, nos preocupamaos com as cargas,
temperaturas, tipos de materiais e outras varidveis que
possam influenciar nos dimensionamentos dos equipa-
mentos. Por esse motivo continuamos a nos consolidar
no mercado nacional e internacional.

E qual é o principal desafio atual do segmento em
gue a sua empresa atua e o da Pintura em geral?
Por qué

O principal desafio do segmento é nossa missao: ‘En-
tregar solugdes customizadas em equipamentos para tra-
tamentos superficiais e pinturas, com eficiéncia e aprovei-
tamento das fontes de energia, promovendo preservacao
do meio ambiente e salde para os usuarios, gerando con-
fianca e tranquilidade a nossos clientes colaboradores e
fornecedores’. E os desafios da pintura sdo continuar evo-
luindo na reducdo dos tempos e temperaturas, de forma
gue se possa produzir mais rapido e com redug¢do das fon-
tes energéticas, além de continuar reduzindo a poluicdo.
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ESPECIAL PINTURA

IRIDIUM

Rafael Motta Lage, Gerente Comercial

“Nosso time de engenheiros nGo para
de criar novas solucées”

Fale-nos um pouco sobre a sua empresa: em
gual segmento do setor de PINTURA a sua
empresa atua?

Somos especialistas no fornecimento de soluges
que envolvem o mascaramento de pecas durante o pro-
cesso de pintura industrial e tratamentos de superficie.
A Iridium representa e distribui a Caplugs, empresa nor-
te americana renomada no mercado mundial que atua a
mais de 70 anos no segmento de mascaramentos para

pintura.

No sentido da pergunta anterior, qual a grande
novidade da sua empresa nesse segmento?

Temos solugdes de mascaramentos inovadoras, de-
senvolvidas pela Caplugs, e que sao diferenciadas no
mercado brasileiro. O nosso time de engenheiros nao
para de criar novas solucdes.

E dentro da sua empresa, em especial, qual a
grande novidade? Quais foram os principais
investimentos recentemente realizados?

Devido a alta demanda pelos nossos produtos, au-
mentamos o nosso time de vendas e administrativo
para que a experiéncia do cliente, desde o primeiro con-
tato até o pds-venda, seja a melhor possivel. Falando de
pés-venda, gostamos de salientar que ndo somos ape-
nas um vendedor de mascaramentos, gostamos sempre
de fazer visitas técnicas para entender melhor a neces-
sidade do cliente e poder sugerir as melhores opg¢ées
de isolamentos. Entendemos que esse contato préximo
com o cliente é um grande diferencial da Iridium.

Atendemos e visitamos todo o Brasil.

Qual o grande potencial do mercado de pintura
para 20237 Por qué?

Desde meados de 2022 sentimos um aquecimento
no segmento industrial e por esse motivo estamos oti-
mistas para 2023. 0 nosso produto otimiza o processo
de pintura/tratamento de superficie das empresas, por-
tanto, quanto mais a industria cresce mais procura por
alternativas para tornar os processos mais eficientes e

menos MOorosos.
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Lage: “Em nosso portfélio ha mais de 40 mil itens”

E qual é o principal desafio atual do segmento
em que a sua empresa atua e o da Pintura em
geral? Por qué?

O desafio é sempre acompanhar o mercado com so-
lucdes inovadoras para nos diferenciarmos dos nossos
concorrentes. Para isso, temos trabalhados com prote-
tores de diversas geomeftrias, seja para a profecdo do
primeiro filete da rosca, seja para furo passante, cego
ou mesmo para a protecao de faces usinadas, onde po-
demos sugerir adesivos customizados de acordo com a
necessidade do cliente. Em nosso portfdlio hd mais de
40 mil itens, isso € um grande diferencial, pois 90% dos
nossos fornecimentos sdo de itens de prateleira, de bai-

X0 custo e com bom prazo de enfrega. 4

“90% dos nossos fornecimentos sao de itens de
prateleira, de baixo custo e com bom prazo de entrega”



